
Avoir un BAC + 2 ou BAC + 3 des �lières AGRI-AGRO, biologiques, scienti�ques, techniques, commer-
ciales ou une expérience professionnelle d’au moins 3 ans dans le domaine des Industries agro-alimen-
taires du commerce ou de la distribution

RECRUTEMENT

Titre national de niveau II « Responsable Commercial pour l’agroalimentaire»
Certi�é Bac+4 – par l’État et labellisé Bachelor professionnel des CCI (JO du 5 mars 2006)

DIPLÔME PRÉPARÉ

Responsable des ventes, Responsable de la stratégie commerciale, Cadre technico-commercial, Cadre 
de gestion administrative des ventes, Chef des ventes Régional, Inspecteur Régional, Directeur 
Commercial, Responsable Marketing

MÉTIERS PRÉPARÉS

Responsable national (RHF Béghin SAY), Responsable merchandising (Comité interprofessionnel des 
vins doux naturels), Chef de groupe marketing (Mac Cain Sunny Land), Directeur régional des ventes 
(LDC), Responsable de secteur (Nestlé Chambourcy), Directeur national des ventes (Maison Briau-
Charcutrix), Responsable de développement clientelle (Ballantines), Cadre commercial (Stella Artois), 
Chef de produits (Senoble), Conseil marketing (TNS Secodip), Conseiller commercial (Groupama)

DÉBOUCHÉS

Sud Management
Catherine LIGNAC
Tél : 05 53 77 24 40
E-mail : c.lignac@sudmanagement.fr
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